


Profile

【個人】

氏名：佐々木 昭人（ササキ アキト）

1972 年 7 月 25 日 東京都中野区生まれ

1991 年 3 月 佼成学園高校 卒 硬式野球部所属

1995 年 3 月 明治大学 理工学部 情報科学科 卒

1995 年 4 月 ㈱OTTO 入社 ステンレスプールメーカーの営業職

2001 年 4 月 損保ジャパンひまわり生命（現損保ジャパン日本興亜ひまわり生命）入社

2001 年 新人賞

2005 年 全国営業成績第 1 位

海外コンベンション 6 年連続入賞

2007 年 7 月 ㈱ロムルス設立 保険代理店として独立

約 550 件の契約を引き継ぎ営業開始

＜保有資格＞

AFP（ファイナンシャル・プランナー）・住宅ローンアドバイザー

2015 年度 MDRT 成績資格会員（登録 7 回）

＜趣味・特技＞

読書（司馬遼太郎・塩野七生・井沢元彦）

書道（創玄書道会審査会員・毎日書道会会員・鷗友書道会理事）

＜所属団体＞

家庭倫理の会・盛和塾・にほん燦クラブ

＜メディア掲載実績＞

週刊東洋経済（特集「10 年後に食える仕事食えない仕事」）／DVD 対談出演（ひとりで月 45 件の生命

保険契約を獲得する仕組み）／音声セミナーのダウンロード販売（音楽.com より）／東京の社長 TV 出

演（経営者のウェブ動画配信番組）／apple コラム執筆（住宅取得の際のワンポイントコラム）／保険情

報記事執筆（顧客開拓手法と委託型募集人の規制強化について）／PRESIDENT（プレジデント）（一流

vs 三流診断 お金の思考習慣 全 10 問）



＜一般ユーザー向けセミナー実績＞

年金68歳時代に備えるマネーセミナー／高齢者でも加入できる生命保険での相続対策／住宅ローン控除

と生命保険を活用した繰上げ返済プラン／生命保険のキホンのキ／女性のためのマネーセミナー／健康

と保険のキホン講座／景気浮揚期の企業保険対策／消費税増税後の住宅販売について／快適な老後のた

めの介護の備え

＜保険営業者向けセミナー＞

市場縮小時代に求められる保険代理店の経営戦略とは？／お客様を味方にする「生命保険の販売力強化」

セミナー／なぜあの保険代理店は自然に顧客が増えるのか？

【法人】

会社名：株式会社ロムルス

代表取締役：佐々木 昭人

資本金：300 万円

設立：2007 年 7 月

所在地：東京都小金井市中町 1-10-17

ホームページ：http://www.romluss.com/

ブログ（保険日記）：http://ameblo.jp/aki-rom/

事業概要：生命保険・損害保険の販売

＜取扱保険会社（2015 年 5 月現在）＞

1. 損保ジャパン日本興亜ひまわり生命

2. アフラック

3. オリックス生命

4. ジブラルタ生命

5. ソニー生命

6. エヌエヌ生命

7. 東京海上日動火災保険

＜社名の由来＞

ロムルスは紀元前 753 年古代ローマの建国者です。

古代ローマはこのロムルスの建国から 1,000 年にわたって存続しました。

長きにわたりお客様をサポートし、付加価値の高いサービスを提供することで、永続的にお客様から評

価され続ける企業でありたいという強い思いが込められています。
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